Ayln Konusu

“Dinyanin ilk tam turlu, servo kontrolll, cift capli baski

kazanina sahip makinesini Ureten firma. Proteck’in

karsisinda da dinya capinda firmalar var fakat bunlarin

da suanda bu tarz Uretimleri yok. Servo kontrol,

makinenin édmrind olduk¢a uzatan ve yizde 100’e yakin

20

hassasiyetle calismasini saglayan bir sistem.”

a Mustafa Selcuk

Dinyanin Ilk Servo Kontroll(
Serigrafi Baski Makinesi

DERYA GULSOQY - Temmuz sonunda birinci yasini kut-
layacak olan MS Makine, kisa strede firma olarak sektor-
deki yerini aldi ve basarili satislara imza atti. Bu satislar-
dan 3'l, Ocak ayindan itibaren Tdrkiye mimessilligi yGrd-
tllen Proteck serigrafi baski makinesi.

Uzun yillar Proteck firmasini inceledigini belirten MS
Makine'nin sahibi Mustafa Selcuk, Proteck’le ilgili sunlari
aktariyor;

PROTECK FARKI

“MS Makine olarak Proteck firmasinin Turkiye mi-
messilligini Ocak ayindan bu yana strdirliyoruz. Proteck,
uzun yillardir inceledigim bir firmaydi. Dinyanin ilk tam
turlu, servo kontrolll, cift capl baski kazanina sahip ma-
kinesini Ureten firma. Proteck’in karsisinda da dinya ca-
pinda firmalar var fakat bunlarin da suanda bu tarz Ure-
timleri yok.

Servo kontrol, makinenin dmrind oldukga uzatan ve
ylzde 100’e yakin hassasiyetle calismasini saglayan bir
sistem. Ayrica transfer ve baski kazani bilindigi Uzere se-
rigrafi baski makinelerinde tektir ama Proteck bunu, cift
capli ve tam turlu yapmis sekilde. Dolaysiyla register ayar-
larinin, yani 5-8-10 renk gibi ¢cok renkli islerin basilabilme-
sini ve bu renklerin Ust Uste oturtulabilmesini saglayan
cok 6nemli bir ozellik.

Bu tarz serigrafi baski makinesi Ureten Uzakdogu fir-
malari var fakat bunlarin da tamami yarim turludur. Tabi
ki onlarin da register’la ilgili cok buytk problemleri yok

ama ylzde 100 hassasiyet saglayan tek sistem Proteck’in
uyguladigi sistem.

Proteck’'ten son derece memnun olacagimizi biliyo-
rum ¢lnkd hakikaten uzun yillardir arastirdigim inceledi-
gim bir makine. Ozellikle de 2004'teki Drupa fuarinda
cok yakindan inceledigim bir makineydi. Serigrafi baski
makinesi Ureten bircok firma da Proteck’in standindan
ayriimadi. Makineyi incelediler, fotograflarini cektiler ve
Proteck firmasi da buna izin verdi ¢linkii makinesinden
son derece emindi.

2007 yilindayiz ve aradan 3 yil ge¢mis olmasina rag-
men o tarz bir makine Uretimi, henlz rakipler tarafindan
yapilabilmis degil. Bu da bize ¢cok énemli bir avantaj sag-
liyor.”

30'A YAKIN SICAK GORUSME SURUYOR

Kisa strede 3 adet satisa ulasan Mustafa Selcuk, ge¢-
mis yillardaki calismalarimdan 6tird serigrafi sektoriinde
oldukga iyi bir mUsteri portféylne sahip oldugunu belirti-
yor ve sunlari ekliyor; “Proteck’la calisamaya Ocak ayinda
basladik ve basarili satislar yaptik. Yakinda 3 tane maki-
nemiz gelecek. Bunlardan bir tanesi 2-3 hafta icerisinde
Topkapi‘daki Aydinogulu Serigrafi Matbaasi'na kurula-
cak. Bu firma, binyesinde baska markalara ait serigrafi
makineleri olmasina ragmen Uglinci makinede tercihini
bizden yana kullandi. Bunun nedeni de firmanin bizde
duydugu gliven ve makinenin ozellikleri.

Turkiye genelinde Ankara, Izmir, Bursa, Istanbul ve di-
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ger illerde bu makineyle ilgili yaptigimiz gorismelerimiz
var. Suanda sicak gorlisme icerisinde oldugumuz 30a ya-
kin musteri var. Bu tarz gortismelerde yillik hedef yizde
10 civarlarindadir. Saniyorum ki yil sonuna kadar 3-4 tane
daha satis gerceklestiririz. Diger projeler de 2008'de de-
vam eder.

Matbaacilik sektdriinde bir proje ¢ok kolay ve kisa bir
sUrelerde bitmez. Bir proje 6 ayda, 1 yilda hatta 3 yilda so-
nuclanabilir. Musteri kendisini hazirlar, yerini hazirlar, fi-
nansmanini hazirlar, alternatifler makineleri arastirir.... Bu,
cok kolay bir karar degildir.

Buglin araba se¢mek tamamen sizin kisisel karariniza
baglidir ve 1 hafta, 10 glin gibi kisa bir stirede karar vere-
bilirsiniz fakat makine yatirmi béyle degildir. Makine, Ure-
time yonelik bir yatirim oldugu icin uzun vadede isinize ya-
rayacak ve size her yonden karlilik saglayacak yatirmi yap-
maniz gerekir. Dolayslyla bu karari ¢ok kisa bir stirede ala-
mazsiniz ve dogrusu da zaten budur. Fiyatlar cok 6nemli,
makinenin teknolojisi ¢cok dnemli, servis dnemli... Bltin
bunlarin arastiriimasi gerekir.”

SERIGRAFIDE HEDEF KITLE COK GENiS

Serigrafi baski teknolojisinin matbaa sektériindeki kul-
lanimina da deginen Mustafa Selcuk, serigrafinin agirlikla
lokal lak uygulamalari icin tercih edildigini oysa ¢ok farkli
uygulama alanlari oldugunu da séyle vurguluyor; “Ozellik-
le ofset matbaalarinda misterilerinden gelen talepler ya
da reklam ajanslarinin tasarimlari dogrultusunda lokal lak
uygulamasi son 4-5 yilda cok artti. Bu da piyasaya buytk
bir hareketlilik getirdi. Insanlar el tezgahlarindan yari oto-
matik ve otomatik makinelere gectiler.

Tabi serigrafi baski sistemleri sadece matbaacilik sek-
tériinde kullaniimiyor, bircok farkli uygulama alani var.
Matbaacilik sektériinde lokal UV lak uygulamasi ¢ok bu-
ylk bir ivme kazandi ve makine sayisi da son 5 yilda olduk-
ca arttt ama bizim butln hedefimiz sadece matbaacilik
sektorl degil. Serigrafi outdoor sektériinde, kirtasiye sek-
torlinde, otomotiv sektdériinde de uygulamalari olan bir
baski teknolojisi. Bitiin bunlar da bizim hedef kitlemiz ice-
risinde.”

SERIGRAFI, SADECE LOKAL LAK UYGULAMASI
DEGIL

"Aslinda serigrafi matbaalarini biraz da bizim yonlen-
dirmemiz gerekiyor. Sadece isin lokal lak uygulamasi ol
madigini anlatmakta fayda var. Ofsette belli bir kalinliktan
yukarisina baski yapamazsiniz fakat serigrafide kalinligi siz

ipedin dlctsline gore istediginiz gibi ayarlayabilirsiniz, gof-
re yapabilirsiniz, kabartma yapabilirsiniz... O kadar ¢ok uy-
gulamasi var ki. Gergi serigrafi matbaalar da kendilerini
bu konuda oldukga gelistiriyorlar ama biz de bu konuda
elimizden geldigi kadar bilgilerimizi paylasmaya, destegi-
mizi vermeye calisiyoruz ¢linkl her sey makine satisi degil-
dir.

Makinenin yapabildiklerini musteriye anlattiginizda,
muUsteri uygulama alanlarini daha iyi anlayabilir. Bizim te-
meldeki bitiun hedefimiz budur ¢linkd makinenin temelle-
rini iyi anlatabilmek satis yapabilmekle es degerlidir. Boyle
bir isbirligiyle mdsterinizi memnun eder, para kazanmasi-
ni ve herkesin yapmadigi farkli alanlara yonlenmesini sag-
larsiniz. Onemli olan da budur. Makinenizi, tGretimini bile-
ceksiniz, dogru musteriye dogru makineyi satip bu konu-
da yardimci olmaya, kendisini ve personelini egitmeye yar-
dimar olacaksiniz....”

PERFECTA PAZARDA HER ZAMAN LIiDER

MS Makine'nin Temmuz sonunda birinci yilini doldura-
cagini dile getiren Selcuk, temsilciligini yaptiklar diger
Urlnler ve satislariyla ilgili olarak da sunlari dile getiriyor;
“Proteck disinda 5-6 tane mimessilligimiz daha var. MU-
messilliklerimiz icerisinde en 6nemlilerden bir tanesi de
resmi olarak yine Ocak ayindan itibaren calismaya basladi-
gimiz Perfecta. Perfecta’nin satislari da suanda basarili gi-
diyor. Suana kadar (4 ay icinde) 9 makinenin kurulusunu
gerceklestirdik. Tabi burada makinenin kalitesi cok dnem-
li ki, Perfecta da dlinyadaki en eski giyotin Ureten firmasi.
Perfecta’nin bugline kadar ki tek dezavantaji (son 3-4 yil
harig) daha Onceleri iyi bir pazarlama, satis organizasyonu-
nun yapilamamis olmasi.

Bizim 2-3 yil boyunca yaptigimiz calismalar neticesinde
artik sektor tarafindan yakindan tanindi. Tabi makinenin
sorunsuz olmasi da beraberinde musteri memnuniyetini
getirdi ve son 4 ayda ve onun dncesinde yapmis oldugu-
muz satislar da bunu gosteriyor. Perfecta pazarda her za-
man lider konumda.

Bunlarin haricinde Cin'den getirdigimiz Meiguang
oluklu sivama ve kesim makinelerimiz var. Onda da yine
satis calismalarimiz striyor. Subat ayinda da bir tane kur-
duk ve suanda gorismeleri devam eden bir¢ok proje var.
Bu arada ikinci el ¢ok renkli ofset makinelerle ilgili birkag
tane basarili satisimiz oldu.”

DAHA iYi HiZMET iCiN ELIMiZDEN GELENI
YAPACAGIZ

Ege Bolgesi'nde ve Istanbul’da servis ekiplerini kur-
duklarini belirten Mustafa Selcuk, pazara sunduklar bi-
tn Urlnlerde en iyi servisi, montaji, hizmetimi vermek icin
calistiklarini belirtiyor ve sézlerini syle noktaliyor; “Zaten
sektorde 20 yili askin bir zamandir insanlar beni taniyor.
Bugline kadar yaptigimiz isleri, gerceklestirdigimiz basari-
lari biliyor. Bundan sonra da ayni istikrarla devam edece-
giz. Hedefimiz yine misteri memnuniyeti, misteri mutlu-
lugu, dogru satis, dogru musteri, dlizgln servis... MS Ma-
kine, artik firma olarak sektorde ve musterilerimize, kendi
prensiplerimiz dogrultusunda, daha iyi hizmet vermek icin
elimizden geleni yapacagiz.”



