
Dünyan›n ‹lk Servo Kontrollü
Serigrafi Bask› Makinesi

DERYA GÜLSOY - Temmuz sonunda birinci yafl›n› kut-
layacak olan MS Makine, k›sa sürede firma olarak sektör-
deki yerini ald› ve baflar›l› sat›fllara imza att›. Bu sat›fllar-
dan 3’ü, Ocak ay›ndan itibaren Türkiye mümessilli¤i yürü-
tülen Proteck serigrafi bask› makinesi.

Uzun y›llar Proteck firmas›n› inceledi¤ini belirten MS
Makine’nin sahibi Mustafa Selçuk, Proteck’le ilgili flunlar›
aktar›yor; 

PROTECK FARKI
“MS Makine olarak Proteck firmas›n›n Türkiye mü-

messilli¤ini Ocak ay›ndan bu yana sürdürüyoruz. Proteck,
uzun y›llard›r inceledi¤im bir firmayd›. Dünyan›n ilk tam
turlu, servo kontrollü, çift çapl› bask› kazan›na sahip ma-
kinesini üreten firma. Proteck’in karfl›s›nda da dünya ça-
p›nda firmalar var fakat bunlar›n da fluanda bu tarz üre-
timleri yok. 

Servo kontrol, makinenin ömrünü oldukça uzatan ve
yüzde 100’e yak›n hassasiyetle çal›flmas›n› sa¤layan bir
sistem. Ayr›ca transfer ve bask› kazan› bilindi¤i üzere se-
rigrafi bask› makinelerinde tektir ama Proteck bunu, çift
çapl› ve tam turlu yapm›fl flekilde. Dolays›yla register ayar-
lar›n›n, yani 5-8-10 renk gibi çok renkli ifllerin bas›labilme-
sini ve bu renklerin üst üste oturtulabilmesini sa¤layan
çok önemli bir özellik. 

Bu tarz serigrafi bask› makinesi üreten Uzakdo¤u fir-
malar› var fakat bunlar›n da tamam› yar›m turludur. Tabi
ki onlar›n da register’la ilgili çok büyük problemleri yok

ama yüzde 100 hassasiyet sa¤layan tek sistem Proteck’in
uygulad›¤› sistem.

Proteck’ten son derece memnun olaca¤›m›z› biliyo-
rum çünkü hakikaten uzun y›llard›r araflt›rd›¤›m inceledi-
¤im bir makine. Özellikle de 2004’teki Drupa fuar›nda
çok yak›ndan inceledi¤im bir makineydi. Serigrafi bask›
makinesi üreten birçok firma da Proteck’in stand›ndan
ayr›lmad›. Makineyi incelediler, foto¤raflar›n› çektiler ve
Proteck firmas› da buna izin verdi çünkü makinesinden
son derece emindi. 

2007 y›l›nday›z ve aradan 3 y›l geçmifl olmas›na ra¤-
men o tarz bir makine üretimi, henüz rakipler taraf›ndan
yap›labilmifl de¤il. Bu da bize çok önemli bir avantaj sa¤-
l›yor.”

30’A YAKIN SICAK GÖRÜfiME SÜRÜYOR
K›sa sürede 3 adet sat›fla ulaflan Mustafa Selçuk, geç-

mifl y›llardaki çal›flmalar›mdan ötürü serigrafi sektöründe
oldukça iyi bir müflteri portföyüne sahip oldu¤unu belirti-
yor ve flunlar› ekliyor; “Proteck’la çal›flamaya Ocak ay›nda
bafllad›k ve baflar›l› sat›fllar yapt›k. Yak›nda 3 tane maki-
nemiz gelecek. Bunlardan bir tanesi 2-3 hafta içerisinde
Topkap›’daki Ayd›no¤ulu Serigrafi Matbaas›’na kurula-
cak. Bu firma, bünyesinde baflka markalara ait serigrafi
makineleri olmas›na ra¤men üçüncü makinede tercihini
bizden yana kulland›. Bunun nedeni de firman›n bizde
duydu¤u güven ve makinenin özellikleri.

Türkiye genelinde Ankara, ‹zmir, Bursa, ‹stanbul ve di-
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¤er illerde bu makineyle ilgili yapt›¤›m›z görüflmelerimiz
var. fiuanda s›cak görüflme içerisinde oldu¤umuz 30’a ya-
k›n müflteri var. Bu tarz görüflmelerde y›ll›k hedef yüzde
10 civarlar›ndad›r. San›yorum ki y›l sonuna kadar 3-4 tane
daha sat›fl gerçeklefltiririz. Di¤er projeler de 2008’de de-
vam eder. 

Matbaac›l›k sektöründe bir proje çok kolay ve k›sa bir
sürelerde bitmez. Bir proje 6 ayda, 1 y›lda hatta 3 y›lda so-
nuçlanabilir. Müflteri kendisini haz›rlar, yerini haz›rlar, fi-
nansman›n› haz›rlar, alternatifler makineleri araflt›r›r.... Bu,
çok kolay bir karar de¤ildir. 

Bugün araba seçmek tamamen sizin kiflisel karar›n›za
ba¤l›d›r ve 1 hafta, 10 gün gibi k›sa bir sürede karar vere-
bilirsiniz fakat makine yat›r›m› böyle de¤ildir. Makine, üre-
time yönelik bir yat›r›m oldu¤u için uzun vadede iflinize ya-
rayacak ve size her yönden karl›l›k sa¤layacak yat›r›m› yap-
man›z gerekir. Dolays›yla bu karar› çok k›sa bir sürede ala-
mazs›n›z ve do¤rusu da zaten budur. Fiyatlar çok önemli,
makinenin teknolojisi çok önemli, servis önemli... Bütün
bunlar›n araflt›r›lmas› gerekir.”

SER‹GRAF‹DE HEDEF K‹TLE ÇOK GEN‹fi
Serigrafi bask› teknolojisinin matbaa sektöründeki kul-

lan›m›na da de¤inen Mustafa Selçuk, serigrafinin a¤›rl›kla
lokal lak uygulamalar› için tercih edildi¤ini oysa çok farkl›
uygulama alanlar› oldu¤unu da flöyle vurguluyor; “Özellik-
le ofset matbaalar›nda müflterilerinden gelen talepler ya
da reklam ajanslar›n›n tasar›mlar› do¤rultusunda lokal lak
uygulamas› son 4-5 y›lda çok artt›. Bu da piyasaya büyük
bir hareketlilik getirdi. ‹nsanlar el tezgahlar›ndan yar› oto-
matik ve otomatik makinelere geçtiler. 

Tabi serigrafi bask› sistemleri sadece matbaac›l›k sek-
töründe kullan›lm›yor, birçok farkl› uygulama alan› var.
Matbaac›l›k sektöründe lokal UV lak uygulamas› çok bü-
yük bir ivme kazand› ve makine say›s› da son 5 y›lda olduk-
ça artt› ama bizim bütün hedefimiz sadece matbaac›l›k
sektörü de¤il. Serigrafi outdoor sektöründe, k›rtasiye sek-
töründe, otomotiv sektöründe de uygulamalar› olan bir
bask› teknolojisi. Bütün bunlar da bizim hedef kitlemiz içe-
risinde.”

SER‹GRAF‹, SADECE LOKAL LAK UYGULAMASI
DE⁄‹L

“Asl›nda serigrafi matbaalar›n› biraz da bizim yönlen-
dirmemiz gerekiyor. Sadece iflin lokal lak uygulamas› ol-
mad›¤›n› anlatmakta fayda var. Ofsette belli bir kal›nl›ktan
yukar›s›na bask› yapamazs›n›z fakat serigrafide kal›nl›¤› siz

ipe¤in ölçüsüne göre istedi¤iniz gibi ayarlayabilirsiniz, gof-
re yapabilirsiniz, kabartma yapabilirsiniz... O kadar çok uy-
gulamas› var ki. Gerçi serigrafi matbaalar› da kendilerini
bu konuda oldukça gelifltiriyorlar ama biz de bu konuda
elimizden geldi¤i kadar bilgilerimizi paylaflmaya, deste¤i-
mizi vermeye çal›fl›yoruz çünkü her fley makine sat›fl› de¤il-
dir. 

Makinenin yapabildiklerini müflteriye anlatt›¤›n›zda,
müflteri uygulama alanlar›n› daha iyi anlayabilir. Bizim te-
meldeki bütün hedefimiz budur çünkü makinenin temelle-
rini iyi anlatabilmek sat›fl yapabilmekle efl de¤erlidir. Böyle
bir iflbirli¤iyle müflterinizi memnun eder, para kazanmas›-
n› ve herkesin yapmad›¤› farkl› alanlara yönlenmesini sa¤-
lars›n›z. Önemli olan da budur. Makinenizi, üretimini bile-
ceksiniz, do¤ru müflteriye do¤ru makineyi sat›p bu konu-
da yard›mc› olmaya, kendisini ve personelini e¤itmeye yar-
d›mc› olacaks›n›z....”

PERFECTA PAZARDA HER ZAMAN L‹DER
MS Makine’nin Temmuz sonunda birinci y›l›n› doldura-

ca¤›n› dile getiren Selçuk, temsilcili¤ini yapt›klar› di¤er
ürünler ve sat›fllar›yla ilgili olarak da flunlar› dile getiriyor;
“Proteck d›fl›nda 5-6 tane mümessilli¤imiz daha var. Mü-
messilliklerimiz içerisinde en önemlilerden bir tanesi de
resmi olarak yine Ocak ay›ndan itibaren çal›flmaya bafllad›-
¤›m›z Perfecta. Perfecta’n›n sat›fllar› da fluanda baflar›l› gi-
diyor. fiuana kadar (4 ay içinde) 9 makinenin kuruluflunu
gerçeklefltirdik. Tabi burada makinenin kalitesi çok önem-
li ki, Perfecta da dünyadaki en eski giyotin üreten firmas›.
Perfecta’n›n bugüne kadar ki tek dezavantaj› (son 3-4 y›l
hariç) daha önceleri iyi bir pazarlama, sat›fl organizasyonu-
nun yap›lamam›fl olmas›. 

Bizim 2-3 y›l boyunca yapt›¤›m›z çal›flmalar neticesinde
art›k sektör taraf›ndan yak›ndan tan›nd›. Tabi makinenin
sorunsuz olmas› da beraberinde müflteri memnuniyetini
getirdi ve son 4 ayda ve onun öncesinde yapm›fl oldu¤u-
muz sat›fllar da bunu gösteriyor. Perfecta pazarda her za-
man lider konumda. 

Bunlar›n haricinde Çin’den getirdi¤imiz Meiguang
oluklu s›vama ve kesim makinelerimiz var. Onda da yine
sat›fl çal›flmalar›m›z sürüyor. fiubat ay›nda da bir tane kur-
duk ve fluanda görüflmeleri devam eden birçok proje var.
Bu arada ikinci el çok renkli ofset makinelerle ilgili birkaç
tane baflar›l› sat›fl›m›z oldu.” 

DAHA ‹Y‹ H‹ZMET ‹Ç‹N EL‹M‹ZDEN GELEN‹
YAPACA⁄IZ

Ege Bölgesi’nde ve ‹stanbul’da servis ekiplerini kur-
duklar›n› belirten Mustafa Selçuk, pazara sunduklar› bü-
tün ürünlerde en iyi servisi, montaj›, hizmetimi vermek için
çal›flt›klar›n› belirtiyor ve sözlerini flöyle noktal›yor; “Zaten
sektörde 20 y›l› aflk›n bir zamand›r insanlar beni tan›yor.
Bugüne kadar yapt›¤›m›z iflleri, gerçeklefltirdi¤imiz baflar›-
lar› biliyor. Bundan sonra da ayn› istikrarla devam edece-
¤iz. Hedefimiz yine müflteri memnuniyeti, müflteri mutlu-
lu¤u, do¤ru sat›fl, do¤ru müflteri, düzgün servis... MS Ma-
kine, art›k firma olarak sektörde ve müflterilerimize, kendi
prensiplerimiz do¤rultusunda, daha iyi hizmet vermek için
elimizden geleni yapaca¤›z.”
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